UPOZORNENI PRO MEDIA ’9 PROLOGIS

Prologis posiluje tym projektoveho managementu
pro oblast stredni a vychodni Evropy

Praha (13. zafi 2018)

Prologis, Inc., globalni lidr v oblasti logistickych nemovitosti, dnes oznadmil dvé personalni novinky ve
svych tymech zajist'ujicich chod projektového managementu na Uzemi stiedni a vychodni Evropy. Jejich
Ucelem je podpofit a zdokonalit kompetence spolecnosti k vystavbé vysoce kvalitnich a komplexnich
projektl v rdmci stanovenych rozpoctl a ¢asovych harmonogram.

Michal Vrba byl povysen do pozice viceprezidenta a feditele projektového managementu Prologis pro
stfedni a vychodni Evropu. Ve své nové funkci bude zodpovédny za fizeni vystavby v celém regionu, dozor
nad radou projektl od pocatecni faze az po jejich dokonceni i za akvizi¢ni a prodejni ¢innost spolecnosti.
Vrba ve své nové Uloze nahradi Balazse Bellaka, ktery postoupil na pozici viceprezidenta a reditele
projektového managementu Prologis pro Evropu.

Do varsavské pobocky Prologis zaroven nastoupil Leonard Kubanek jako novy feditel projektového
managementu. Dohlizet bude na rozvoj stavebnich aktivit spolecnosti v celém Polsku a zaroven povede
mistni tym projektovych manazer(. Jeho pfimym nadfizenym bude Pawel Sapek, senior viceprezident

a country manager pro Polsko, a zaroven Michal Vrba.

Multidisciplinarni tymy Prologis nabizeji pfi projektovani a vystavbé budov komplexni pfistup, do néhoz
vkladaji své zkusenosti s fizenim projektl pro rozmanitou skalu zakaznikd. Diky nim poskytuji presné ty
sluzby, jez zakaznik potfebuje — od vybéru pozemku az po uvedeni budovy do provozu — at’ uz se jedna
o kompletni servis, anebo dilci ¢ast projektu.

.Jak Michalovo povyseni, tak Leonardlv nastup do naseho tymu projektového managementu pro region
stfedni a vychodni Evropy vitdm s nadsenim. Pravé projektovy management je jedna z disciplin, ve které
Prologis skute¢né vynika. Diky organizaci naSeho tymu mohou zakaznici profitovat z vyhody
zodpovédného, na cil zaméreného fizeni projektu jedinym subjektem, coz umoznuje vzniknout

udrzitelnym projektiim, které nejenom splnuji, ale mnohdy i predci vSechna ocekavani,” fekl Martin Polak,
generalni feditel Prologis pro region stfedni a vychodni Evropy.

Michal Vrba do spolecnosti Prologis nastoupil v srpnu 2011 a ma vice nez 16 let zkuSenosti z oblasti
stavebnictvi a projektového managementu. Drive pUsobil jako manazer vystavby a projektovy manazer
pro pramyslového developera VGP NV, kde dohlizel na aktivity v Ceské republice, na Slovensku,

v Madarsku a Rumunsku.


https://www.prologiscee.eu/cs/about-us/leadership/michal-vrba
https://www.prologiscee.eu/cs/about-us/leadership/leonard-kubanek
https://www.prologiscee.eu/cs/about-us/leadership/martin-polak

Leonard Kubanek ma vice nez 15 let zkusenosti s vedenim projektli zamérenych na navrhovani,
povolovani a vystavbu prdmyslovych objektd v Polsku. Pfed nastupem do Prologis se zaméroval na
inzenyring, verejné zakazky a stavebni procesy z pozice vedouciho oddéleni priimyslovych sluzeb v oblasti
stavebniho poradenstvi spolec¢nosti CBRE v Polsku a pusobil jako feditel primyslovych projektl pro
Tebodin.

Diky aktivnimu puUsobeni ve Ctyfech zemich regionu a portfoliu o celkové rozloze 4,5 milionu metrd
Ctverecnich je Prologis prednim poskytovatelem distribucnich nemovitosti ve stfedni a vychodni Evropé
(k 30. ¢ervnu 2018).

O spolecnosti Prologis

Prologis, Inc. je globalni lidr v oblasti logistickych nemovitosti, ktery se zaméfuje na trhy s vysokym rdstem a vysokymi
prekazkami vstupu. K 30. ¢ervnu 2018 a véetné akvizice spolecnosti DCT ze dne 22. srpna 2018 spolecnost vlastnila (at’
jiz samostatné nebo formou spolecnych investi¢nich podnikd) nemovitosti a developerské projekty o celkové
ocekavané rozloze pfiblizné 756 milion( stop ctverecnich (75 milionl metrd ¢tverecnich) v 19 zemich. Prologis
pronajima moderni distribu¢ni prostory pestré Skale pfiblizné 5 500 zakaznik( ze dvou hlavnich oblasti:
business-to-business a retailového/online fulfillmentu.

Vyhledova prohlaseni

Informace v tomto dokumentu nejsou historickymi fakty, nybrz vyhledovou prognézou podle § 27A zakona o cennych
papirech (Securities Act) [USA] z roku 1933, ve znéni pozdé;jsich predpist, a § 21E zakona o burze cennych papirQ
(Securities Exchange Act) [USA] z roku 1934, ve znéni pozdéjSich predpist. Tyto vyhledové progndzy jsou zalozeny na
aktualnich ocekavanich, odhadech a predpovédich, tykajicich se odvétvi a trhd, na nichz pldsobime, jakoz i na
presvédceni a predpokladech managementu. Tyto progndézy zahrnuji faktor nejistoty, ktery midize vyrazné ovlivnit nase
hospodarské vysledky. V pfipadech vyhledovych progndz, jez ze své povahy vétsSinou nejsou historickym faktem, se
obvykle vyskytuji varianty vyraz{ jako ,olekava se”, ,Ize ¢ekat”, ,pfedpoklada se”, ,zamysli”, ,planuje”,
.pravdépodobné” a ,odhaduje” &i vyrazy s obdobnym vyznamem. Veskera konstatovani tykajici se nami
predpokladanych budoucich provoznich vysledkd, udélosti a vyvoje — véetné konstatovani tykajicich se rlstu najmu

a obsazenosti, podilu developerské Cinnosti a dispozicnich aktivit, obecnych podminek v zemépisnych oblastech,

v nichz plsobime, synergii, kterych Ize dosdhnout na zakladé nami uskutec¢nénych fuzi, nasi Gvérové a financni pozice,
kapitalové struktury a nasi schopnosti tvofit nové nemovitostni fondy nebo dostupnosti kapitalu ve stavajicich ¢i
novych nemovitostnich fondech — je tfeba povaZovat za vyhledové progndzy. Tyto progndzy nejsou zarukou
budoucich vysledk( a zahrnuji urcité riziko, miru nejistoty a predpoklady, které nelze vzdy presné predvidat. Pfestoze
jsme upfimné presvédceni o tom, Ze ocekavani uvedena v nasich vyhledovych prognézach jsou zalozena na
rozumnych predpokladech, nemlzeme poskytovat zadné zaruky toho, Ze se nase ocekavani skutecné naplni. Skutecny
vyvoj a vysledky se proto od nasich vyhledovych prognéz a ocekavani mohou vyrazné lisit. Mezi faktory

s potencialnim vlivem na skutec¢né vysledky patfi napfiklad (avSak nikoliv vylu¢né): (i) vnitrostatni, mezinarodni,
regionalni a lokalni hospodarské a politické klima, (ii) zmény na financnich trzich, vyvoj Urokovych sazeb a sménnych
kurzq, (iii) zvySena ¢i neocekavana konkurence pro nase nemovitosti, (iv) rizika souvisejici s akvizicemi, dispozicemi

a vystavbou nemovitosti, (v) udrzovani statutu nemovitostniho investi¢niho trustu, danova struktura a zmény v danich
z pfijmu, (vi) dostupnost financovani a kapitalu, droven nasich Uvérd a nase Uvéruschopnost, (vii) rizika souvisejici

s nasimi investicemi do projektd, kde plsobime v roli spoluinvestora, vCetné nasi schopnosti vytvaret takovéto nové
projekty, (viii) riziko podnikani na mezinarodni Urovni, véetné kurzovych rizik, (ix) environmentalni nejistoty a rizika
zivelnich pohrom a (x) dalsi faktory uvedené ndmi ve zpravach pro [americkou] komisi pro burzu a cenné papiry

v kapitole ,Rizikové faktory”. Pokud neni vyZzadovéno zakonem, nejsme povinni vyhledové progndzy uvedené v tomto
dokumentu pribézné aktualizovat.
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